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El comercio internacional:
características y conflictos4
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Introducción 

Las actividades económicas que realizan las diferentes sociedades del mundo tie-
nen como finalidad la satisfacción de las necesidades individuales y colectivas, ta-
les como alimentación, vestimenta, educación, salud, provisión de agua potable,
energía y otros servicios, recreación, vivienda, etc. A través de la elaboración y del
intercambio de lo que producen, las sociedades generan dinero que se distribuye
-desigualmente- entre quienes participan del proceso de producción. 

En esta Unidad usted estudiará las diferencias en las formas de producción de las
sociedades ricas y pobres, y cómo éstas se vinculan y participan en el mercado in-
ternacional a través de sus importaciones o ingreso de productos, de sus expor-
taciones o egreso de productos, de las políticas establecidas por los diferentes
gobiernos, y del movimiento de los capitales (en forma de dinero, de inversiones,
del traslado de empresas, etc.).

Las actividades económicas
y la elaboración de bienes 

Las actividades económicas tienen como finalidad la obtención de bienes para in-
tercambiar en el mercado nacional y/o internacional y obtener ganancias que per-
mitan satisfacer las necesidades individuales y colectivas. 

Los bienes que se obtienen al
realizar las actividades econó-
micas pueden ser bienes mate-
riales como por ejemplo, un
mueble, una droga medicinal,
un libro; o bienes inmateriales
llamados comúnmente servi-
cios, como por ejemplo la publi-
cidad, la enseñanza, y el comer-
cio entre muchos otros.

Los bienes pueden utilizarse como insumos para elaborar otros bienes, por ejem-
plo la lana se transforma en prendas de vestir, es decir que, en este caso, la lana
es un insumo para elaborar esas prendas; como es un bien que se usa para ha-
cer otros, se dice que la lana es un bien intermedio. En cambio cuando los bie-
nes son elaborados para ser consumidos sin que formen parte del proceso de
elaboración de otro bien se los llama bienes de consumo final, los  que pueden

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .

Bienes materiales: fármacos Bienes inmateriales: educación
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ser durables, un automóvil,
un televisor, o no durables,
por ejemplo un alimento, un
fármaco. 

A su vez, algunos bienes pue-
den ser de consumo final o
intermedios dependiendo del
uso que se les dé, por ejem-
plo las frutas y las verduras
pueden venderse frescas en
los comercios o pueden utili-
zarse para elaborar dulces,
salsas, etc. 

Por último están aquellos
bienes necesarios para reali-
zar el proceso de elaboración
de otros bienes, son los lla-
mados bienes de capital, for-
mados por las máquinas y las
herramientas. 

Bienes de consumo durable Bienes de consumo no durable

................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 48a :| Elabore un mapa conceptual en el que se relacionen los siguientes conceptos: 

actividades económicas - bienes materiales - bienes inmateriales o servicios

insumos - bien intermedio - bien de consumo final - bienes de capital. 

Con el término materias primas se hace referencia a aquellos bienes que fueron ob-
tenidos de la naturaleza a través de las actividades primarias, por ejemplo la madera,
los cereales, el petróleo, la carne, etc., y que no tienen ningún grado de transforma-
ción. Cuando las materias primas son transformadas obteniéndose otro bien se habla
de manufacturas, por ejemplo muebles, harinas, combustibles, hamburguesas, etc.

Manufacturas

Bienes de capital: maquinarias

Materias primas
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A las manufacturas que se pro-
ducen a partir de la transfor-
mación inmediata de los pro-
ductos primarios, se las deno-
mina manufacturas de origen
agropecuario (MOA), como la
harina de trigo o el aceite de gi-
rasol y a las que se realizan a
través de procesos industriales
más complejos, se las denomi-

na manufacturas de origen industrial (MOI) como un automóvil o una computadora.
Al circuito que recorren las materias primas y las manufacturas desde la elabo-
ración hasta el momento del consumo se lo llama proceso productivo. Se utiliza
el término proceso para hacer referencia a las etapas que se pueden distinguir y
que en conjunto lo caracterizan; ellas son: etapa de producción, etapa de distri-
bución, etapa de intercambio o comercialización y finalmente etapa de consumo.
Cuanto más complejo es el bien que se quiere crear más costoso, en tiempo y en
inversión de capital (aplicación de tecnologías, capacitación de la mano de obra)
será su  proceso de producción. 

Manufacturas de origen
agropecuario (MOA)

Manufacturas de origen industrial
(MOI)

.......................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 49 :| Busque información en enciclopedias o textos de Geografía Mundial Con-
temporánea sobre las etapas del proceso productivo y complete en el grá-
fico las características de cada etapa.

Etapas del proceso productivo

Etapa
de producción

Etapa
de distribución

Etapa de intercambio
o comercialización

Etapa
de consumo
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Es importante aclarar que no existen sectores de actividad económica que sean
más importantes que otros; sí existen sectores que generan más ganancias, es
decir PBI, porque producen bienes que se venden a precios más elevados y por-
que durante su elaboración se consumieron más cantidad de bienes intermedios
(elaborados por otras industrias) además de utilizarse más trabajo humano (se
crearon más puestos de trabajo). Este es el caso de los bienes de capital que re-
quieren para su elaboración una gran incorporación de adelantos científicos y tec-
nológicos, por ejemplo los bienes que elabora la industria de la robótica.

................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 50a :| Complete los esquemas con la información faltante.

1 ] Los bienes se clasifican en dos grupos: 

1 ] ..................................................................................................................

2 ] ..................................................................................................................

2 ] Según el uso que se les dé, se pueden distinguir:

a ] .................................................................................................................

b]..................................................................................................................

b. 1] .....................................................................................................

b.2] .....................................................................................................

c ] ..................................................................................................................

b :| Escriba dos ejemplos para cada tipo de bien, diferentes a los citados en el
texto.

c :| Un proceso productivo está formado por las siguientes etapas:

a] ............................................................................................................................

b] ............................................................................................................................

c ] ............................................................................................................................

d] ............................................................................................................................

d :| ¿A qué etapas del proceso productivo de los lácteos corresponden las si-
guientes actividades?:

1 :| Transporte de la leche en tanques cisternas desde el tambo a la plan-
ta elaboradora de lácteos.
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2 :| Investigación en el laboratorio para la obtención de una técnica que
potencie el valor nutritivo de la leche.

3 :| Proceso de obtención de la leche en el tambo mediante ordeñadoras
mecánicas.

4 :| Venta de los lácteos en los comercios minoristas.

5 :| Envasado de la crema, el dulce de leche y la manteca.

6 :| Elaboración de leche en polvo.

7 :| Exportación de quesos.

8 :| Publicidad de la marca de lácteos en medios gráficos.

9 :| Eliminación de organismos patógenos de la leche a través de su
pasteurización.

ACTIVIDAD 50
[continuación]

El comercio internacional de materias
primas, manufacturas y servicios 

El comercio es la compra y venta de bienes y servicios en un lugar determinado
(que puede ser físico, como un almacén o una aduana o no serlo, como en el ca-
so de los intercambios “on-line”, vía internet o teléfono), es decir en un mercado.
Cuando el comercio se realiza dentro de los límites de un país, se lo denomina
comercio interno y cuando se realiza entre Estados, personas o empresas que se
encuentran en diferentes países, se llama comercio externo o internacional. 

Los conceptos de desarrollo y subdesarrollo que se explicaron en
la Unidad 1 y que cruzan todo el módulo tienen mucho que ver
con el papel que juegan las economías nacionales en el comercio
internacional. 

En la actualidad, no es la disponibilidad de recursos naturales, ni
tampoco la abundancia de mano de obra lo que asegura a las
economías nacionales alcanzar importantes niveles de desarro-
llo, como consideraban algunos economistas de los siglos XVIII y
XIX, sino la capacidad para producir tecnologías avanzadas.

Históricamente los países subdesarrollados se insertaron en el mercado internacio-
nal como proveedores de materias primas, pues sus economías se organizaron, des-
de que eran colonias, para satisfacer la necesidad de alimentos, de metales precio-
sos, fibras textiles, etc. de las metrópolis como España, Portugal y Gran Bretaña.

Durante siglos ese lugar se mantuvo aún cuando después de los procesos de in-
dependencia de los siglos XIX (sobre todo en América latina) y XX (principalmente

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .

Contenedores
en depósitos 
del puerto de
Buenos Aires.
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en África), los gobiernos nacionales intentaron estrategias para orientar sus eco-
nomías hacia sectores de actividad económica que permitieran la obtención de
bienes más complejos o más transformados, con mayor valor agregado, es decir
posibles de ser vendidos en el mercado a precios más altos (cuanto más se trans-
forma un bien, mayor valor se le agrega, por ejemplo, al trigo se le agrega valor
cuando se produce harina y a esta cuando se elabora una torta). Aún así en la ac-
tualidad  gran parte de estos países vende en el mercado internacional materias
primas y manufacturas de origen agropecuario (MOA). 

A esta situación de producción de bienes con muy poca o nula transformación in-
dustrial se la llama commoditización y a los productos obtenidos, commodities,
productos primarios o productos básicos.   

La situación de algunos países subdesarrollados resulta aún más conflic-
tiva si se considera, que gran parte de sus economías están basadas en la
explotación de recursos naturales agotables como el petróleo (lo que su-
cede en Irak, Kuwait, Arabia Saudita, etc.), o aún cuando se basan en la
producción de recursos naturales renovables, como los bosques, los pe-
ces, el suelo, etc., el ritmo de explotación es tan alto que dificulta su conservación en
el futuro. En estos casos lo que suele suceder es que  las divisas (dinero) que ingre-
san al país por la venta de sus materias primas no son reinvertidas en el crecimien-
to de otros sectores de actividad (como la industrial) que fortalezcan sus economías.

Muy diferente es la situación de los países desarrollados. Durante los siglos XIX y
XX estos países se afianzaron en el mercado internacional como proveedores de
manufacturas, muchas de ellas de altísimo valor agregado; y como se dijo, algu-
nos de esos países como productores de tecnologías avanzadas o tecnologías de
punta, como es el caso de Estados Unidos con la tecnología de la informática y la
tecnología  aeroespacial; Alemania con la biotecnología; Japón con la tecnología
de la comunicación y de nuevos materiales sintéticos, entre otras.

Desde el punto de vista de la economía, lo que marca en la actualidad las diferen-
cias más notorias entre los países desarrollados y los subdesarrollados, es lo que
producen y comercializan unos y otros. 

El dominio del conocimiento en la producción de nuevas tecnologías, y su ca-
pacidad económica para concretarla, es lo que hace que los países desarrolla-
dos se reserven la elaboración de manufacturas complejas, las que pueden ser
vendidas a precios elevados y obtener así enormes ganancias. 

Estos países centrales, además de crear la tecnología, la difunden hacia los paí-
ses periféricos. Pero esa difusión es selectiva, pues venden sólo algunas tecnolo-
gías o los derechos de propiedad (para que sean fabricadas en otro país), reser-
vándose aquellas que consideran más rentables o de seguridad nacional; por
ejemplo la aeroespacial, la armamentista, la de drogas medicinales, entre otras.

Por otro lado, algunos países subdesarrollados poseen las áreas con mayor biodi-
versidad planetaria. Esa riqueza animal y vegetal constituye una potencial reserva
genética (materias primas) para la elaboración de nuevas drogas medicinales y de

Para ampliar estos

conceptos, relea la

Unidad 3.
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cosméticos, que en general, serán diseñados en los países desarrollados. Lamen-
tablemente los gobiernos nacionales de esos países, contrariamente al mecanis-
mo que usan los gobiernos de países desarrollados, no han sabido o podido res-
guardar esos recursos naturales, que podrían representar una importante fuente
de divisas para sus economías.

.......................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 51 :| Responda el siguiente cuestionario.

1 :| ¿En qué se diferencian los conceptos “comercio” y “mercado”?

2 :| ¿A qué se denomina “comercio externo o internacional”?

3 :| ¿Cuál o cuáles son los factores que en la actualidad permiten el cre-
cimiento de las economías nacionales?

4 :| ¿Qué papel o rol juegan los países subdesarrollados en el comercio
internacional de acuerdo con los productos comercializados?

5 :| ¿Qué son las “commodities” y qué otros nombres reciben?

6 :| ¿Por qué el ingreso de divisas a un país puede significarle altos cos-
tos ambientales?

7 :| ¿Qué diferencia a los países desarrollados de los subdesarrollados en
el comercio internacional? Ejemplifique con algún producto.

El deterioro de los términos
de intercambio económico 

Los términos del intercambio económico tienen que ver con los precios que se
les asigna a los productos (bienes y servicios) que se importan y exportan en el
comercio internacional.

Desde hace unas décadas se registra en el mercado internacional una caída
constante de los precios de las materias primas en rela-

ción con los precios de las manu-
facturas, por lo que la balanza co-

mercial (saldo entre las importa-
ciones y las exportaciones) de los

países subdesarrollados tiende a de-
teriorarse. A esto se lo denomina de-
terioro de los términos de intercam-
bio económico.

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .
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Dicho deterioro resulta grave para las economías de estos países si se considera
que la mayor parte de sus exportaciones están constituidas por materias primas
y manufacturas de origen agropecuario (MOA). Los bienes que no producen los
países pobres deben comprarlos en el mercado internacional a precios relativos
cada vez más altos, es decir que deben vender más cantidad de materias primas
para comprar la misma cantidad de manufacturas.

¿Cuáles son las razones de ese deterioro de la balanza comercial? Entre las más
importantes se encuentran:

1 :| Algunos países desarrollados como Estados Unidos son importantes
productores de materias primas que exportan al mercado internacio-
nal. No sólo se autoabastecen de ciertas materias primas sino que se
han transformado en competidores de los países subdesarrollados.
Esa mayor oferta de materias primas en el mercado deprime o baja
los precios.

2 :| Los productores de materias primas participan de un porcentaje muy
bajo del precio final que se paga por el producto en el país desarrolla-
do, por ejemplo participan de aproximadamente un 15% del precio fi-
nal del café y de un 10% del precio final del hierro. Además, cuando
los precios de esos productos aumentan en el mercado internacional,
los productores también tienen poca participación.

3 :| El desconocimiento que los productores de materias primas tienen
sobre los precios que se manejan en el mercado internacional hace
que pierdan poder al negociar la venta de sus bienes.

[...]

Martner, Gonzalo, 
América Latina: 
el precio de vivir 
de las materias primas. 
Caracas, Nueva Sociedad,
1992. 

Términos de intercambio

deterioro

razones

Precios de materias primas descienden y
de manufacturas generalmente ascienden.

Los países subdesarrollados, que comercian
materias primas y MOA deben vender más
para comprar lo mismo que antes.

Productores participan con bajos 
porcentajes del precio final 
y desconocen esos precios finales.

Gran oferta de productos primarios.

Competencia de países desarrollados.



Minerales Cobre: Chile, EE.UU., Canadá

Hierro: China, Brasil, Australia

Petróleo: Arabia Saudita, Federación Rusa, EE.UU.

Bauxita: Australia, Brasil, Federación Rusa.

Ganado Ovino: Australia, China, Nueva Zelanda.

Porcino: China, EE.UU., Brasil.

Caballar: China, México, Brasil.

Vacuno: India, Brasil, China, Argentina.

Aves de corral: China, EE.UU., Brasil.

Cereales Arroz: China, India, Indonesia.

Trigo: China, EE.UU., India.

Sorgo: EE.UU., India, Nigeria.

Cebada: Federación Rusa, Ucrania, Canadá.

Avena: Federación Rusa, Canadá, EE.UU. 

Oleaginosas Soja: EE.UU., Brasil, China, Argentina.

Maíz: EE.UU., China, Brasil.

Girasol: Argentina, Federación Rusa, EE.UU.

Productos tropicales Cacao: Costa de Marfil, Brasil, Indonesia.

Caña de azúcar: Brasil, India, China.

Café: Brasil, Colombia, Indonesia.

Té: India, China, Sri Lanka.

Caucho: Tailandia, Indonesia, Malasia.

Tabaco: China, EE.UU., Brasil.

Cítricos Limón: EE.UU., México, Argentina.

Naranja: Brasil, EE.UU., China.

Manufactura Acero: Japón, China, EE.UU.

92 | Geografía Mundial Contemporánea

.......................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 52 a :| ¿Qué commodities nombradas no tiene entre sus principales productores a
un país desarrollado?

b :| ¿Por qué cree usted que los países desarrollados, que son principales pro-
ductores de otras commodities, no producen este tipo de materia prima?

Principales países productores de commodities según productos (en orden de producción) 
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El poder creciente 
de las empresas multinacionales 

Como se dijo en la Unidad 1, una de las ca-
racterísticas más sobresalientes del capita-
lismo actual es la fuerte interdependencia de
las economías mundiales, producto del creci-
miento de las inversiones extranjeras direc-
tas (IED) y de la creciente especulación del
capital financiero. Este capital financiero es
el dinero invertido en bancos y bolsas para
especular con las ganancias que estos pue-
dan otorgar y que han hecho tambalear a las
economías de algunos países y a veces a la
economía mundial como ocurriera en el pri-
mero de los casos, con los efectos Tequila (caída de la bolsa de México, 1994),
Vodka (caída de la bolsa rusa, 1998) y Arroz (crisis financiera de los países del
Sudeste asiático, 1997) y en el segundo caso, con la caída de la bolsa de Wall
Street, en Nueva York durante 1929-1930.

Las IED están constituidas por movimientos de capital que realizan empresas
desde sus países de origen, en general desarrollados, hacia otros países donde
instalan filiales o sedes para realizar parte o todo el proceso productivo de uno o
más bienes. A estas empresas se la llama multinacionales o transnacionales. 

La mayoría de estas empresas tienen sus casas matrices o centrales en países de-
sarrollados (país origen de la firma) en donde

realizan las actividades de investigación  y de-
sarrollo tecnológico, y sus

filiales de producción
localizadas en paí-
ses que les ofrecen

ventajas para pro-
ducir allí, como

mano de obra
abundante y
barata, dispo-
nibilidad de
recursos natu-

rales, gran mercado consumidor, reducción de impuestos por parte de los gobiernos
de esos países, etc. Además, cuando se trata de empresas transnacionales que ven-
den sus productos o bienes de consumo final (es decir que no realizan exclusivamen-
te bienes intermedios), en comercios propios o en cadenas de comercios, instalan

. . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . .. . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . .. . . . . . . . . . . .. . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . .

El 29 de octubre
de 1929 se 
produjo el Crack
de Wall Street
que inició la
gran depresión. 
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esos productos en casi todo el mundo, pero principalmente los venden en los países
desarrollados, que son aquellos en los que gran parte de sus poblaciones poseen un
elevado poder de compra.  

Según Le Monde Diplomatique (El Atlas, París, 2003) en el año 2000, el 50% de las
IED totales mundiales provenían de la Unión Europea (UE), que por entonces estaba
formada por quince países, y se dirigían principalmente hacia los países del Tratado
de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), a la vez que los otros dos centros
de poder de la Tríada (Estados Unidos y Japón) reducían su participación relativa en
el total de la IED mundiales, aunque en volúmenes de dinero la inversión era mayor
que en las décadas anteriores; por ejemplo, Estados Unidos pasó de 15,9 a 24,6
mientras que la UE pasó de 14,2 a 65,7 mil millones de dólares anuales en el perío-
do 1975-1990 (Ricardo Méndez, Geografía Económica, Barcelona, 1997).

Si se analizan individualmente las inversiones que realiza cada país integrante de un
bloque económico (UE, TLCAN, etc.), se observan diferencias en los volúmenes de
dinero y en los destinos elegidos. Esto último depende, como se dijo anteriormente,
de las ventajas que ofrecen los países receptores (abundancia de ciertos recursos
naturales, disponibilidad de mano de obra capacitada o, por el contrario, trabajado-
res poco calificados cuyo costo laboral es bajo), y que son convenientes para realizar
el proceso productivo del bien y/o servicio que se quiere elaborar.

Así mismo, las IED que tienen como destino un bloque económico se localizan desigual-
mente entre los países integrantes (en el caso de la UE, los principales receptores son
el Reino Unido, Bélgica, Alemania, Países Bajos y Francia) y dentro de cada país se con-
centran en las áreas más desarrolladas, acentuando las desigualdades territoriales.

Durante la década de 1990 América Latina, África, Europa del Este y gran parte de
Asia recibieron contingentes de empresas multinacionales que se sumaron a las
ya existentes allí, lo que les aportó mayores IED.

La razón del desembarco de estas empresas en países de economías débiles tuvo
que ver con fuertes reestructuraciones o cambios de sus sistemas políticos y econó-
micos desde fines de la década de 1980. En el caso de los países de Europa del Es-
te, comenzaba la transición del comunismo al capitalismo, favoreciéndose la entra-
da de empresas extranjeras para manejar áreas rentables de sus economías; en el
resto de las zonas nombradas fue la profundización de medidas económicas capita-
listas llamadas “neoliberales”, como el debilitamiento de las funciones de los Esta-
dos nacionales en el manejo de sus economías nacionales, por ejemplo al privatizar
empresas que anteriormente eran manejadas por los propios Estados, lo que favo-
reció el ingreso de IED y debilitó a dichos Estados. 

Luego de más de diez años de fuerte participación de las empresas  multinaciona-
les en las economías subdesarrolladas, estas áreas registran una drástica profun-
dización de las desigualdades económicas y sociales. Por un lado asistieron a una
rápida concentración de la riqueza en manos de las empresas multinacionales; mu-
chas de las industrias nacionales, sobre todo las pequeñas y medianas fueron ab-
sorbidas por las multinacionales o desaparecieron porque no pudieron competir.
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Por el otro, también sufren la falta de reinversión de ganancias que dinamicen las
economías generando nuevos puestos de trabajo, ya que más del 90% de las reme-
sas (ganancias) de estas empresas sale con destino a sus países de origen. 

países IED 1990 IED 1996

Alemania

Argentina

Australia

Bangladesh

China

España

Estados Unidos

Togo

-3.183

4.285

6.321

15

40.180

6.396

76.915

0

2.532

1.836

6.517

3

3.487

13.984

47.918

0

Saldo de IED en algunos 
países entre 1990 y 1996 (en millones de dólares)

El saldo de las IED corresponde a la diferencia entre las IED que
destina cada país hacia otros, y las IED que recibe cada país des-
de otros. La tabla es ilustrativa de las fuertes diferencias en las
inversiones que recibe cada país. En general, los países desarro-
llados y algunos subdesarrollados que han abierto sus economías
permitiendo una marcada afluencia o llegada de capitales del ex-
terior (en general para el proceso de privatización de empresas
fiscales), como en el caso de la Argentina, han recibido importan-
tes IED. Aquí se destacan Estados Unidos que, como se dijo, reci-
be las IED de la UE y en menor medida de Japón, y China, con un
crecimiento notable de su economía. Por otra parte, Alemania tie-
ne un importante saldo negativo en el sentido de que ha invertido
afuera más que el volumen de las IED que ingresaron en ese pe-
ríodo; Togo, en África, no envió ni recibió alguna IED. 

Las Inversiones Extranjeras Directas (IED) en el mundo. 

©Reproducción gentileza de Le Monde Diplomatique. “El Dipló”, edición Cono
Sur. El Atlas de Le Monde Diplomatique, pág. 26, Buenos Aires, marzo 2003.

Fuente:
www.worldbank.org/depweb/spanish/beyond/global
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Los flujos comerciales 

Los intercambios comerciales en el mundo registraron en las últimas dos déca-
das importantes transformaciones, según Le Monde Diplomatique (El Atlas, Pa-
rís, 2003) y la Organización Mundial del Comercio (OMC):

1 :| Se registra un aumento considerable de los intercambios comerciales. Desde
comienzos de la década de 1980  el comercio mundial se triplicó, creciendo más
rápido que la producción de bienes. En el período 1995-2000, las exportaciones
aumentaron a un ritmo de 7% anual, pero con diferencias según los rubros: las
exportaciones agrícolas se incrementaron a un ritmo de 3,5%, las mineras de
4%, mientras que las de los productos manufacturados crecieron un 8%. 

2 :| Desde hace unos años ha crecido la compra y venta de materias primas entre
países ricos, es decir que ha aumentado el comercio Norte - Norte de bienes
del sector primario, provocando una disminución relativa en la participación de
los países subdesarrollados en
este rubro. De hecho, en la ac-
tualidad los diez principales
países exportadores del plane-
ta son desarrollados y perte-
necen al hemisferio Norte (en
orden: Estados Unidos, Alema-
nia, Japón, Francia, China, Rei-
no Unido, Canadá, Italia, Paí-
ses Bajos y Bélgica).

3 :| Al mismo tiempo se está dan-
do un aumento continuo de los
intercambios comerciales en-
tre los países integrantes de un bloque comercial. Algunos ejemplos de ello
son los intercambios de la Unión Europea con los países africanos y del Cari-
be que cayeron del 8 al 2,8%, mientras que la participación de los países de
Europa del Este (futuros integrantes de la unión) creció del 7 al 14%; en el Mer-
cosur, el comercio entre los cuatro países integrantes (se excluye a Venezue-
la) se cuadruplicó durante la década de 1990.

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .

.......................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 53 a :| Explique la siguiente afirmación:

“Existen varios motivos que explican el crecimiento del comercio. Una de
las explicaciones del impresionante aumento del intercambio es el ex-
traordinario progreso tecnológico en los medios de transporte, comunica-
ción e información. 

Sede de la Organización Mundial del Comercio,
Ginebra, Suiza.
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Dependiendo de los acuerdos que se firmen entre países, y también de las venta-
jas que ofrezca cada país (bienes de mejor calidad o a mejores precios), los vín-
culos comerciales entre países varían con los años; por ejemplo a principios de la
década de 1970 el 33% de las importaciones japonesas eran de origen estadouni-
dense, en la actualidad representan el 26%.

b :| ¿Qué papel juegan las nuevas tecnologías en este proceso de comercialización?

................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 54:| Lea el siguiente texto y luego responda.

[...]

© Hobsbawm, Eric, 
“Historia del siglo XX”.
Barcelona, Crítica, 1997.

“La principal excepción (al crecimiento de la economía mun-

dial) era el ensanchamiento aparentemente irreversible del

abismo entre los países ricos y pobres del mundo, proceso

que se aceleró hasta cierto punto con el desastroso impacto

de los años ochenta en gran parte del tercer mundo, y

con el empobrecimiento de muchos países antigua-

mente socialistas. A menos que se produzca una

caída espectacular del índice de crecimiento

de la población del tercer mundo, la bre-

cha parece que continuará ensanchán-

dose. La creencia, de acuerdo con la

economía neoclásica, de que el comer-

cio internacional sin limitaciones

permitiría que los países pobres se

acercaran a los ricos va contra la

experiencia histórica y contra el

sentido común. El ejemplo de las

exportaciones de algunos países in-

dustrializados del tercer mundo

(Hong Kong, Singapur, Taiwán y

Corea del Sur) que siempre sale a

relucir afecta a menos del 2 por

100 de la población del tercer

mundo. Una economía que se

desarrolla gracias a la genera-

ción de crecientes desigualda-

des está acumulando inevitable-

mente problemas para el futuro.” 

ACTIVIDAD 53
[continuación]
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1 :| Explique brevemente la frase citada por Hobsbawm: ACTIVIDAD 54
[continuación]

“La principal excepción (al crecimiento de la economía mundial) era el en-
sanchamiento aparentemente irreversible del abismo entre los países ri-
cos y los pobres del mundo”.

2 :| ¿Que señala la economía neoclásica respecto del crecimiento del co-
mercio internacional y la situación de los países subdesarrollados?

3 :| ¿Está de acuerdo Hobsbawm con la teoría neoclásica? Justifique.

4 :| ¿Qué ocurrirá en el futuro si continúa el actual crecimiento del co-
mercio internacional?

Las trabas al comercio: el proteccionismo 

Al mecanismo por el cual todos los Estados, las empresas y las personas pueden
comerciar libremente sus bienes en el mercado internacional se lo denomina “li-
bre mercado”. Sin embargo, la mayoría de los países, y principalmente los países
desarrollados, para favorecer a sus propias empresas frente a la competencia de
las empresas extranjeras, ponen trabas al ingreso de algunos (o muchos) produc-
tos provenientes del exterior, lo que recibe el nombre de “proteccionismo”. 

Entre las medidas proteccionistas, las más comunes son las barreras arancelarias,
que consisten en aplicarle un impuesto aduanero al producto extranjero con el fin de
encarecerlo y beneficiar a los productores locales que realizan productos similares.
También se aplican barreras para-arancelarias cuando se implementan medidas
burocráticas para retrasar la entrada de productos al país, por ejemplo cuando se ar-
gumenta que los bienes que se quieren ingresar para ser comercializados no cum-
plen con requisitos sanitarios.

Los Estados también pueden proteger la producción nacional de la competencia ex-
tranjera mediante subsidios, es decir otorgando ayudas económicas para alentar el
desarrollo de ciertos bienes producidos en ese país, al comprar la producción a pre-
cios altos (aún cuando el precio que se cotiza en el mercado internacional sea menor)
para asegurarle buenos ingresos a los productores nacionales, entre otras formas. 

Actualmente sólo algunos países subsidian la producción nacional, por lo que
esta situación resulta desventajosa para los productores que no reciben ayuda
del Estado. Mientras que los subsidiados tienen asegurada su rentabilidad

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .. . . . . . .
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(despreocupándose así de los altibajos de los precios de los bienes en el merca-
do internacional), y pueden reinvertir parte de sus ganancias en mejorar el proce-
so productivo que realizan, los que no reciben subsidios son vulnerables a la caí-
da de los precios del bien que elaboran. 

Desde 1994 los países se reúnen en la Organización Mundial del Comercio (OMC)
para buscar reducir o eliminar aquellas medidas que obstaculicen los intercam-
bios comerciales entre ellos. Uno de los reclamos más fuertes de los países que
no subsidian es la reducción o eliminación de estas medidas para que la compe-
tencia en el mercado internacional no sea tan desigual. 

................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 55

................................................................................................................................................................................................................................

ACTIVIDAD 56

a :| Busque información y elabore un artículo con una extensión aproximada de
15 a 20 líneas, en el que relate algún caso de proteccionismo económico re-
lacionado con la importación de trigo. 

b :| Póngale título. Señale en alguna parte del artículo, el rol de la OMC y el de
los productores locales de trigo en este caso.

:| Observe el cuadro estadístico y responda a partir de lo que ve allí y de los
contenidos aprendidos en esta Unidad.

1995 (%)

Productos totales

Productos agrícolas

Alimentos

Materias primas 

Productos de la minería

Minerales y otros materiales

Combustibles

Materiales no ferrosos 

Manufacturas

Aceros y aleaciones

Productos químicos

Otras semimanufacturas 

Maquinaria, equipamientos de transporte 

Textiles 

Vestimentas 

Otros bienes de consumo 

Productos no especificados

100

11,7

9,7

2,0

10,7

1, 2

7,3

2,2

74,3

3, 1

9,7

7,9

38,8

3,0

3,2

8,7

3,3

100

9,3

7,5

1,8

12,6

1,0

9,8

1,8

75, 1

2,3

10,5

7,3

40,5

2,4

3,2

8,8

3,0

6.272

583

788

4.708

Exportaciones mundiales por rubro de productos en 1995 y 2002

2002 (%) 2002 (en miles de millones de U$S)

Fuente: www.wto.org
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1 :| ¿Qué grupo de productos se comercializaban más y cuáles menos en
el mercado internacional en 1995?

2 :| ¿Se mantiene esta situación en el 2002? Justifique usando las cifras
del cuadro.

3 :| En 1995 el 11,7% de las ganancias obtenidas pertenecían a productos
agrícolas y en 2002, descendió al 9,3%. ¿Por qué cree que el porcen-
taje puede haber disminuido?

4 :| Hacia mediados de la década de 1990, las cinco empresas industria-
les multinacionales que más ganancias obtuvieron fueron la General
Motors (EE.UU.), Ford Motor (EE.UU.), Exxon (EE.UU.), R.Dutch Shell
(Reino Unido / Países Bajos), Toyota Motor (Japón): ¿en qué lugar del
cuadro anterior ubicaría a cada una?

5 :| ¿Por qué son multinacionales las empresas que se nombran en el
item 4?

ACTIVIDAD 56
[continuación]
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Luego de la lectura del presente Módulo de Geografía Contemporánea, usted ha-
brá notado que éste está articulado a partir de la relación desigual entre los paí-
ses desarrollados y los países subdesarrollados en el contexto de la actual etapa
del desarrollo capitalista: la globalización. Esta etapa está caracterizada por la in-
terrelación de los países a través de la creación y difusión de las nuevas tecnolo-
gías. El mundo parece haberse homogeneizado, pero sin embargo, el sostenido
crecimiento económico mundial que acompaña este proceso de globalización, fa-
vorece a unas pocas economías nacionales y perjudica a la mayoría. 

Para analizar estas desigualdades se utilizan indicadores socioeconómicos, re-
presentados en muchos casos por datos cuantitativos. Estos datos muestran
parcialmente la realidad porque se trata sólo de datos cuantitativos y la reali-
dad es mucho más compleja que un conjunto de datos. Por este motivo, inclui-
mos también en el desarrollo del módulo una serie de  temas y conceptos con
el fin de mostrar un panorama general sobre cómo se miden y se reflejan las
diferencias entre los países centrales y los países periféricos.

Los contenidos del Módulo muestran, a su vez, cómo, tanto las sociedades de-
sarrolladas como las subdesarrolladas, realizan sus actividades socioeconó-
micas sobre un espacio o un ambiente del que dependen en alguna medida y al
que transforman según sus posibilidades y sus necesidades. 

El vínculo más fuerte entre sociedad y ambiente se observa en la necesidad de
alimentación del total de la población, objetivo que no se cumple. Algunas co-
rrientes de pensamiento consideran que este objetivo no se cumple porque el
planeta no puede abastecer de recursos alimentarios a toda la población. Otras
consideran que este objetivo no se cumple porque,  a pesar de que sí podría ha-
cerlo gracias a los avances tecnológicos, una gran parte de la población no
puede adquirir los alimentos por sus deficitarias economías. Esta desigualdad
se produce principalmente a través de las distintas actividades productivas, de
la acumulación también diferencial de capitales y de la participación desigual
en el comercio internacional de los países desarrollados y subdesarrollados.  

Los conceptos de desarrollo y subdesarrollo y su manifestación espacial han
sido el eje central que atravesaron los contenidos de las cuatro unidades de-
sarrolladas en este Módulo. 

..............................
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